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SUMMARY

Durch den Einsatz von GLORY-Produkten kann der Handel zum
Bargeldversorger werden und so gemeinsam mit den Banken die digitale

Transformation bewaltigen.

Die digitale Transformation verandert die bestehenden
Geschaftsprozesse Ulber alle Branchen hinweg. Vor allem
fir Banken bedeutete die zunehmende Digitalisierung
in den letzten Jahren einen klaren Riickzug aus der
Flache und die SchlieBung zahlreicher Filialen. Fir End-
verbraucher ergab sich daraus ein ganz anderes Problem:
eine Versorgungsliicke beim Bargeld. Denn laut der ak-
tuellen Informationskampagne der Oesterreichischen
Nationalbank (OeNB) werden an der Kassa nach wie vor
79 Prozent aller Transaktionen in Scheinen und Miinzen
getatigt. Zudem macht Bargeld einen Umsatzanteil von
58 Prozent aus.'

Neue Services nutzen

Der Einzelhandel kann von dieser Situation profitieren und die
Herausforderungen der Digitalisierung gemeinsam mit den
Banken meistern. Neue Kooperations- und Partnermodelle
bieten den Kunden eine optimale Bargeldversorgung direkt

am Point of Sale (POS) — beispielsweise an der Kassa von
Supermarkten, Drogeriemarkten und Geschéaften. Die erfolg-
reiche EinfUhrung erster innovativer Services, wie zum Beispiel
Cash Back, zeigte in den letzten Jahren bereits das Potenzial
fur alle Beteiligten im Bargeldkreislauf. Im Rahmen solcher
Services kdnnen Kunden ab einem bestimmten Mindest-
einkaufswert eine gewisse Menge Bargeld direkt vor Ort an
der Ladenkassa abheben.

CASHINFINITY™: Sichere Lésungen fiir jeden Bedarf

Die innovativen Cash-Management-Lésungen von GLORY
unterstltzen den Handel bei der weiteren ErschlieBung dieser
neuen Potenziale. Denn sie bieten ein inteligentes Cash
Management und die Optimierung der Bargeldprozesse.
Durch den Einsatz der GLORY-Produkte kann der Handel
zunehmend zum Bargeldversorger werden, seine Effizienz
steigern und die Herausforderungen der Digitalisierung in
konkrete Chancen verwandeln.
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AUSGANGSSITUATION

ANALOG UND DIGITAL:
KUNDEN MOCHTEN VIELFALT

BEIM BEZAHLEN

Die digitale Transformation hat in vielen Branchen dazu
geflihrt, dass etablierte Geschéaftsmodelle komplett um-
geworfen werden. Doch die disruptive Kraft der Digi-
talisierung scheitert nach wie vor am analogen Bargeld.

Osterreicher lieben Bargeld

Zwar entwickeln sich nordische Lander wie Schweden
zunehmend in Richtung einer bargeldiosen Gesellschaft.
Dennoch hat der Banknotenumlauf in Europa in den vergan-
genen Jahren weiter zugenommen: Wahrend er Ende 2010
noch bei 14,17 Miliarden Scheinen lag, erreichte er 2020
26,47 Miliarden und einen Gegenwert von 1,43 Billionen
Euro.? Allein in Osterreich stiegt der Wert der zirkulierenden
Banknoten zwischen 2009 und 2019 von 20,6 Milliarden Euro
auf 34,7 Miliarden Euro.®

Der Banknotenumlauf in Europa
hat in den vergangenen Jahren weiter
zugenommen

Bargeld bleibt gerade bei geringen Betragen gefragt
2018 waren in Osterreich 10,03 Milionen Debitkarten im
Umlauf* — an den Kassen zahlen Kunden kleinere Betrage
aber nach wie vor lieber bar: Laut OeNB werden 96 Prozent
aller Zahlungen unter 10 Euro mit Scheinen und Minzen
getatigt. Bei Betragen zwischen 20 und 50 Euro sind es noch
etwa 75 Prozent.® Von einem ,Ende des Bargelds” kann hier
also keine Rede sein.

Von einem ,Ende des Bargelds*
kann keine Rede sein.

Kunden méchten Auswahl

Die Zahlen zeigen, dass sich die Veranderungen beim Bargeld
nicht revolutionar, sondern evolutiondr in kleinen Schritten
entwickeln. Zudem gibt es keinen ,typischen Zahler®. Vielmehr
sind die meisten Personen in der Regel Mischzahler, die je
nach Betragshéhe und Zahlungssituation unterschiedliche
Zahlungsmittel bevorzugen. Fur Banken und bargeldinten-
sive Branchen wie den Handel bedeutet das: Sie missen
umdenken. Denn der Kunde winscht sich bei der Bezahlung
Wahlmaoglichkeiten. Es gilt daher, digitale und analoge
(Bezahl-)Welten sinnvoll zusammenzufUhren.

Es gilt daher, digitale und analoge
(Bezahl-)Welten sinnvoll zusammen-
zuflhren.

Solution Brief Handel



HERANGEHENSWEISE

WETTBEWERBSFAHIG
BLEIBEN — NEUE WEGE

BESCHREITEN

Durch den Wandel, den die digitale Transformation mit
sich bringt, sind vor allem die klassischen Banken stark
betroffen. So nimmt die Zahl der Standorte immer weiter
ab. In Osterreich wurde seit dem Jahr 2000 jede vierte
Bankfiliale geschlossen.®

Chancen fir den Handel

Der strukturelle Grund fir diesen Wandel ist die Digitalisierung.
Denn im Zeitalter von Banking-Apps und Co. erledigen sehr
viele Kunden ihre Bankgeschéafte inzwischen online. Die Ent-
wicklungen zeigen aber auch eine konstant hohe Nachfrage
und Beliebtheit von Bargeld als Zahlungsmittel. Deshalb ist
nach wie vor eine groBe Geldmenge im Umlauf.

Herausforderungen gemeinsam meistern

Banken und Handler kbnnen die Herausforderungen der digi-
talen Transformation gemeinsam bewaltigen. Fur Banken, die
zunehmend ihre Filialen schlieBen missen, erdffnen sich Uber
innovative Partnermodelle mit dem Handel neue Potenziale.
Und auch er profitiert von solchen Kooperationen, da er zu-
nehmend die Rolle als Bargeldversorger Ubernimmt. Damit
schlieBt der Handel die Versorgungsliicke, die durch den
Wegfall der Bankfilialen entsteht.

Banken und Handler kdnnen die
Herausforderungen der digitalen
Transformation gemeinsam
bewaltigen.

Bargeld direkt am Point of Sale (POS)

Es gibt bereits einige Kooperationsmodelle in Form von
Bargeldservices am POS. Diese zeigen das groBe Potenzial
fur alle Beteiligten im Bargeldkreislauf. Durch die Einfihrung
innovativer Services wie Cash-Back-Verfahren kann der Han-
del hier konkrete Wettbewerbsvorteile erschlieBen. Kunden
konnen dank diesem ab einem Mindesteinkaufswert von
10 Euro bis zu 200 Euro an der Ladenkassa abheben.
Sie mussen nicht erst einen Bankomaten in der Nahe suchen.
In Osterreich wird das Cash-Back-Verfahren bereits an knapp
125.000 POS-Terminals in Supermarkten, Discountern, Bio-
markten, aber auch Baumarkten und Tankstellen angeboten.”
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Weitere Cash-Back-Verfahren im Kommen

Zudem gibt es Modelle, die ,echte” Banktransaktionen im
Handel anbieten — wie an einem Bankomaten. Der Kunde
muss in diesem Fall nichts kaufen, sondern kann ganz einfach
Geld von seinem Konto abheben. Europaweit Ubersteigt die
Anzahl an Cash-Back-Nutzern mit sieben Prozent bereits
Bargeldabhebungen Uber den Bankschalter, welche nur noch

sechs Prozent verzeichnen. Rund 50.000 Ladenkassen, an
denen Abhebungen je Einkauf moglich sind, stehen etwa
58.000 Bankomaten gegenuber. Diese Entwicklungen
machen deutlich, dass Banken und Handel Bargeld Uber
neue Services nutzen kdnnen, um vom Bargeld zu profi-
tieren.®

Durch die Einfihrung innovativer Services wie Cash-Back-Verfahren kann
der Handel hier konkrete Wettbewerbsvorteile erschlieBen.

Solution Brief Handel



HERANGEHENSWEISE

OPTIMIERUNG DER RETAIL CAS

GLORYS spezielles Wissen und Expertise gewahrleistet fur jedes Handelsunternehn
zur Steigerung des Gewinns, weil der jeweils optimale Weg des Bargeldes au:

Point of Service

Mit dem wachsenden Vertrauen in das
automatisierte Bargeldmanagement in der Filiale
ist der Handler bereit, das Bargeld fiir neue
Kundenservices und damit als Frequenzbringer
einzusetzen. Tatsachlich kann dies das

Fundament flr umfangreiche Dienstleistungen Cash Office

sein und damit als Kundenmagnet diensn. Bargeld aus den Systemen auf der Verkaufsflache wir
Beispiele hierfUr sind die reine Selbstbedienung (entweder manuell oder mittels einer sicheren Kassett
im Lebensmittel- und Fertigproduktsegment sichere, nahtlose, schnelle und exakte Transaktionen,
durch Einsatz von unbemannten " Deponierung des Bargeldes zu jeder Zeit am Tag ode
Self-Checkout-Kassen, Vorbestellungen im CASHINFINITY Erkennen erfolgt automatisch und wird der richtigen &

Kasse zugeordnet. Das Wechselgeld fiir die Filiale ble
sicher bis zum Abtransport verwahrt. Das Backcffice-
Kassierer”) dient ebenso flir das gezielte Aufilillen der
Verkaufsfidche. Es stattet auf intelligente Weise die Kz
BedUrfnisse, geteilt nach Stickelung und Menge pro
Offnungszeiten wird Bargeld sicher registriert und ven

oE Abholung angestoBen werden. Der Zugriff auf alle Ge
t, Bargeld wird jecerzeit kontrolliert und Ubenwacht.
- oy |

Schnellrestaurant zur Verkirzung der
Wartezeiten, Bargeldzahlungen flr Bestellungen
nicht unmitteloar verfugbarer und spéater zu
liefernder Artikel, Bargeldauszahlungen,
Begleichung von Rechnungen, das Angebot
umfangreicher Bankdienstleistungen am Point
of Service und Bargeldzahlungen fiir einen
‘Click-and-Collect’ Service in der Filiale.

GLORY Retail Solution

pocket

...’

Die Kunden bisten dem Handler am Point of Sale (POS) Bargeld an, um die Transaktion
abzuschlisBen. Sle tun das entweder traditionell gegenliber dem Kassierer oder direkt in
ginem dam Kunden zugewandten Bargeld-Recycler, integriert in einer normalen Kasse
oder z.B. in einem Self-Checkout. Das System kann mehrere Miinzen und Banknoten
gleichzeitig annehmen, eine wichtige Funktion flr einen besseren Kundenservice
ainerseits und ein Aufflllen mit Wechselgeld andererseits. Das angebotene Bargeld wird
vom System auf Echtheit Gberpriift, und die Software entscheidet, was mit Falschgeld
oder anderweitig nicht erkannten Noten und Minzen geschieht. Einfach zu verstehende
Anzeigen und Signale flhren den Kunden und stellen sicher, dass der Transaktion

Point of Sale

Erhohte Sicherheit auf der Ladenflache

Uberschiissiges Bargeld, also z.B. jenes, das nicht als Wechselgeld bentigt wird, wird
normalerweise in einer sicheren Kassette in einem ebenso sicheren Gerét in der Filiale
aufbewahrt. Hinweise und Warnungen kénnen eingestellt werden, um das Verkaufspersonal
darauf aufmerksam zu machen, Bargeld am betroffenen Point of Sale zu entnehmen und in ein
sicheres Cash Office zu bringen. Je nach Wunsch kann dieses sichere Cash Office von den
Mitarbeitern der Filiale, einem ausgelagerten Bargeldmanagement (z.B. dem
Weritransportunternehmer (WTU)) oder gar als Service der Immobilienfirma (z.B. in einem grofien
Einkaufszentrum) betrieben werden. Diese Flexibilitat wird mdglich, weil sich das Bargeld

i E auBerhalb des direkten Zugriffs in einer sicheren Kassette befindet, sobald es am Point of
geniigend Geld eingafiihrt wird. Nun gibt das System Wechselgeld entsprechand seiner Sale/Service abgeholt wird, um es ins Cash Office zu bringen. Tatséchlich kann das System so
Einstellung per Software wiederum heraus. Geschwindigkeit, Bedienungsfreundlichkeit konfiguriert werden, dass nlemand - auBer dem Kunden selbst zum Zeitpunkt der Bezahlung -

und Verlasslichkeit des Systems sind wichtig fir die Akzeptanz durch den Kunden. das Bargeld zu Gesicht bekammt oder anfassen muss und so Fehler und Schwund eliminiert
Gleichzeitig erlauben Self-Payment und Sicherheitsfunktionen dem Verkaufspersonal, werden.

sich auf Kundenservice und damit Umsatzmaximierung zu fokussieren.

GASHINFINITY, und alle damit verbundenen grafischen Darstellungen, ist eine eingetragene gesch
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H CHAIN — from pocket to profit

1en eine sichere, effektive und effiziente Optimierung seiner Bargeldkette und fuhrt

5 der Hand des Kunden bis auf das Bankkonto des Handlers ermaoglicht wird.

d den Cash Recyclern im Backoffice zugeflhrt

g). Cash Management Software ermaglicht

die hauptséchlich die schnelle und gesicherte

r wahrend einer Schicht gewahrielstet. Zéhlen und
chicht, dem richtigen Mitarbeiter und der richtigen
bt erhalten, Uiberschiissiges Bargeld aber wird
Gerdt (oder auch der ,Geldautomat flir den
Wechselgsldbesténde in den Geréten auf der
sse mit Bargeld aus und berticksichtigt dabei die
Gerét am Point of Sale/Service. Wahrend der
vahrt. Softwaregestlitzt kann nun der Auftrag zur
-ate der Ladenfliche und damit das gesamte

Shared Cash Office

Das System ist skalierbar und erméglicht cie Konsolidierung
von Cash Office Funktionen in einen griBeren Betriebsbereich
oder gar in in gemeainsam mit anderen Handlern genutztes
Cash Office. Solche Einrichtungen findst man in Umgebungen
mit vielen Restaurants. wie Flughéafen und Bahnhéfen. an
Veranstaltungsorten wie Freizeitparks, Konzerthallen und
Sportstadien oder dort wo grof3a Hyper-Markte nahegelegene
kleinere Satelliten-Méarkte unterstiitzen, ebenso wie in
Shopping Malls, wo Dienstleister mehreren Einzelhandlern
oder Markenshops Bargeldmanagement anbieten,

&

Direkte Wertstellung

Das Systemn hat sichergestellt, dass das hinterlegte

Bargeld tatsachlich echl ist. Es wird nun sicher in einem Safe
verwahrl. Die eingeselzte Technologie ermdglicht es, zu
jeder Zelt exakt zu wissen, wieviel Geld darauf wartedas Ir
Bank oder dem wertstellenden Unternehmen gebracht ader
von diesem abgeholt zu werden. An dieser Stelle ist es
moglich, abhéngig von z.B. lokalen Vorschriften fur das
Bargeldwesen und/oder den jeweiligen kommerziellen
Vereinbarungen zwischen Handler und Bank oder WTU,

die Zeit bis zur Wertstellung des Geldes auf dem Konto

des Handlers zu verkirzen. Diese elektronische Wertstellung
des Bargeldes ohne physischen Transfer der Scheine und
MUnzen birgt fUr Handler gewaltige Vortelle, wie zum
Beispiel direkte Verzinsung, verringertes ungenutztes
Kapital, erh&htes Betrisbskapital und dadurch z.B. niedrigere
Solizinsen fir Betriebskredite. Die physische Wertstellung
lasst sich nun in Abhangigkeit von Kapazitaten und Risiken
zu einem spéteren Zeitpunkt besser bewerkstelligen und
emaoglicht die weitere Kostenoptimierung der Bargeld
logistik. Das Bargeld wird nun dem Dienstleister in einer
Weise zur Verfugung gesteltt, die das folgende Zahlen und
Abgleichen in dessen Einrichtung schneller und billiger
macht und somit waitera Kosten reduziert und den Gawinn
fir den Handler emeut steigert.

Cash-Center

Nachdem der WTU das Geld sicher abgeliefert hat. wird es registriert und
als Binzahlung der verschiedenen Handlar verbucht. Bargeld- und
Wechselgeldbastellungen fiir Geldautornaten und Kassen-/Service-Pldtze
werden vorbereitet und zuriick an die Filialen der Handler geschickt und
50 die Retail Cash Chain geschlossen.

tzte Marke von GLORY LTD. Japan, der Eurcpaischen Union, den USA und weiteren Lardern.
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UMSETZUNG

EFFIZIENZ STEIGERN -
CASH MANAGEMENT

VEREINFACHEN

Bargeld ist nach wie vor gefragt. Deshalb profitieren
Banken und Handel von Kooperationsmodellen in Form
von Bargeldservices am POS. Denn dadurch kénnen sie
das hohe Bargeldaufkommen nutzen und die durch den
Filialabbau entstehende Versorgungsliicke schlieen.
Eine Win-Win-Situation fiir beide Seiten: Der stationare
Handel kann Uberschiissiges Bargeld an den Kunden
auszahlen, spart Kosten beim Werttransport und diffe-
renziert sich durch neue Services vom Wettbewerb.

Bargeldversorgung sicherstellen

Daruber hinaus haben Handler die Mdglichkeit, mit der Bank
Uber Provisionen pro Transaktionen zu verhandeln. Damit
kédnnen sie zusétzliche Einnahmen erzielen, die den Business
Case noch interessanter machen. Und Banken mussen nicht

weiter in eigene SB-Gerate investieren oder Filialen vorhalten
und sind dennoch in der Flache prasent. Fur die Kunden ist
die Bargeldversorgung sichergestellt und sie erfahren ein
positives Einkaufserlebnis. Zudem ist die Akzeptanz solcher
Kooperationsmodelle zwischen Banken und Handel bei den
Kunden generationstbergreifend recht hoch. Denn Basis-
leistungen — wie Geld abheben und einbezahlen — werden
schon seit langem auBerhalb der Bankfiliale an SB-Automaten
abgewickelt.

Bargeldprozesse optimieren

Um solche Servicemodelle verbraucherfreundlich, kosten-
effizient sowie sicher umzusetzen und weiterzuentwickeln gilt
es jedoch, Bargeldprozesse mithilfe moderner Technolo-
gien weiter zu verbessern. Denn bisher werden moderne

] 214
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Sie dienen der vollautomatisierten Abwicklung s&mtlicher Bargeld-
prozesse, optimieren das Cash Management des Handlers und fungieren

als Bankomat.

Cash-Management-Losungen im Handel hauptsachlich flr
die Optimierung der Bargeldprozesse im Backoffice einge-
setzt. Doch im Rahmen des digitalen Wandels kommen sie
zunehmend in den Kassabereich direkt zum Kunden. Dort
bieten sie eine Reihe von Vorteilen fiir alle Beteiligten: Sie
dienen der vollautomatisierten Abwicklung samtlicher
Bargeldprozesse, optimieren das Cash Management des
Handlers und fungieren als Bankomat.

Bargeldverarbeitung automatisieren

Innovative Cash-Management-Losungen von GLORY er-
moglichen intelligentes Cash Management. Denn sie bieten
ein vollig sicheres, geschlossenes Bargeldmanagement,
die zentrale Kontrolle des Bargeldbestands sowie eine
Optimierung der Bargeldprozesse im taglichen Geschaft.
CASHINFINITY™ st beispielsweise ein modernes, erweiter-
bares Cash-Management-System. Der Handel kann die
Produkte je nach individuellem Bedarf und unabhangig von
der FilialgroBe, des Segments oder des Investitionsplans ein-
setzen. CASHINFINITY™ automatisiert viele der wesentlichen
Tatigkeiten, die mit der Bargeldverarbeitung verbunden sind.
Das umfassend konfigurierbare, modular aufgebaute System
bietet Vorteile am POS.

Sicheres Cash Management

Auf Wunsch kénnen Handler CASHINFINITY™ als komplett
geschlossene Ldsung einsetzen. Das macht die manuelle
Bargeldverarbeitung im Laden UberflUssig. Bei Einsatz dieser
vollig sicheren, geschlossenen Bargeldmanagementldsung
geben Kunden ihr Bargeld am Point of Sale selbst in einen
Cash-Recycler. Dort erfolgt eine automatische Uberpriifung
und ungultige Banknoten und MUnzen werden direkt zurtick-
gewiesen. Unter Verwendung der Transferkassetten wird das
Geld aus dem Recycler in das abgesicherte Backoffice-
System Uberflihrt. Dann werden die Banknoten und Miinzen
auf die Einzahlung bei der Bank oder auf eine Wiederver-
wendung im Laden vorbereitet. So kénnen Banknoten und
Munzen automatisch recycelt werden, sodass weniger
Bargeldtransporte erforderlich sind.

Backoffice-Verarbeitung optimieren

Auch im Backoffice laufen Z&hlung und weitere Verarbeitung
automatisiert ab. Die Einnahmen aus den Ladenkassen wer-
den beispielsweise von hochleistungsféhigen Scannern auf
mdgliches Falschgeld Uberprift. Dadurch entfallt die Gefahr
von Fehlern beim Zahlen oder Kassadifferenzen durch Dieb-
stahl. Durch den Einsatz moderner Cash-Management-
Lésungen erhdhen Handler somit die Mitarbeiterproduktivitét.
AuBerdem beschleunigen sie den Bargeldtransport, redu-
zieren Kassadifferenzen und setzen Zeit fur mehr Kunden-
service frei.

Auch kleine Handelsumgebungen, wie Backereien, Fleische-
reien, Apotheken oder Modegeschafte, konnen von den
kompakten, platzsparenden Systemen profitieren. Denn die
modernen Automatisierungstechnologien lassen sich bequem
an allen Cashpoints integrieren.
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LOSUNGSPORTFOLIO

DIE MODERNEN
CASH-MANAGEMENT-LOSUNGEN
VON GLORY IM UBERBLICK

GLORY bietet seinen Kunden intelligentes Cash Manage-
ment aus einer Hand — von innovativen Technologien
Uber Software bis hin zu Beratung und Support. Die fol-
genden Produkte eignen sich besonders fiir den Einsatz
im Einzelhandel am Point of Sale und im Backoffice.

Cl-5 ) | B
Cash Management fiir kleinere =
Handelsumgebungen e fsn v

Mit dem CI-5 hat GLORY ein All-in-One Bargeld-Recycling-
System entwickelt, das die Bargeldverarbeitung vor allem in
kleineren Handelsumgebungen erheblich optimiert. Das bis-
her kompakteste Mitglied der CASHINFINITY™-Serie ist auf
den Einsatz am POS ausgerichtet. Es lasst sich flexibel an die
BedUrfnisse der jeweiligen Handelsumgebung anpassen. So
kann der CI-5 von Kunden oder Mitarbeitern bedient, als
Standlbsung oder in den Kassatisch integriert genutzt wer-
den. Er eignet sich daher besonders fur Bekleidungsgeschéafte
und Kosmetikstudios, Friseure oder Apotheken.

Cl-10 =

Automatisiertes Zahlen und Bezahlen o™

Die kompakte Cash-Management-L&sung macht nicht nur
das manuelle Zéhlen von Kassabestanden UberflUssig, son-
dern beschleunigt auch den Bezahlvorgang am POS: Fehler-
risiko und Verluste werden reduziert, Personaleffizienz und
Kundenbetreuung verbessert. Der kompakte Bargeldrecycler
CI-10 lasst sich problemlos in bestehende Kassatische oder
Self-Checkout-Systeme integrieren. Eine ergonomische Be-
nutzerfihrung mit beleuchteter LED-Steuerung unterstitzt die
komfortable Bedienung des Gerates durch den Kunden. Fir
Installationen ohne CI-100 steht eine stapelbare Sammel-
kassette zur Verfigung.
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CI-50B ,
Flexible Bargeldverarbeitung kompakt @

reddot award 2018

Und IeiCht integrierbar winner industrial design

Als Teil der CASHINFINITY™-L&sung automatisiert der kom-
pakte Bargeldrecycler CI-50B die Banknotenverarbeitung
sowohl im Front- als auch im Backoffice. Am Point of Sale
eingesetzt, lasst er sich in jedes bestehende Kassasystem
integrieren und minimiert das Fehlerrisiko sowie Verluste.
Handler kénnen so die Personaleffizienz und den Kunden-
service optimieren. Mit der zusatzlichen Munzeinheit (Cl-10C)
entsteht durch integrierte Munzverarbeitung eine Gesamt-
|6sung fur die Verarbeitung von Banknoten und Munzen.

CI-100 |
Cash Management flexibel, sicher @
und schnell reddot design award

Das Cash-Recycling-System CI-100 verarbeitet nicht nur die
CI-10 Transferkassetten, sondern auch lose Banknoten aus
den Kassenschubladen. Diese einzigartige Funktionalitét bie-
tet dem Einzelhandel groB3e Flexibilitdt und macht das System
erweiterungsfahig. Die direkte Minzausgabe in einen spezifi-
schen Kassenschubladeneinsatz ermdglicht eine schnelle
und einfache Vorbereitung des Wechselgelds. Banknoten
koénnen Uber einen Safebag oder eine Sammelkassette ent-
nommen werden.

CI-SERVER
Zentrales Cash Management und
Monitoring in Echtzeit

Mit der Cash-Management-Software CI-SERVER lasst
sich der komplette Bargeldkreislauf einer Handelsfiliale zentral
Uber einen Internetbrowser steuern: Angefangen von den
Ablaufen im Front- und Backoffice tUber den Transport von
Transferkassetten bis hin zum Safe im Backoffice bietet die
Software ein lickenloses Monitoring in Echtzeit.
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Glory Global Solutions ist Teil von GLORY LTD. Dieses Dokument dient nur allgemeinen Informationszwecken. Da die beschriebenen Produkte und Dienstleistungen standig weiterentwickelt
werden, sollten Kunden sich unbedingt vergewissern, jeweils die neuesten Daten vorliegen zu haben. Auch wenn bei der Erstellung dieses Dokuments hdchste Sorgfalt angelegt wurde, Uber-
nehmen weder Glory noch andere in diesem Dokument genannte Unternehmen irgendeine Verantwortung oder Haftung fur Verluste oder Schaden, die aus der Verwendung der in diesem
Dokument enthaltenen Informationen oder das Vertrauen darauf entstehen. Dieses Dokument ist nicht Bestandteil eines Vertrages oder einer Lizenz, sofern dies nicht ausdrlicklich anderweitig
vereinbart wurde. Alle Funktionen, Kapazitdten und Durchsatzzahlen sind von der Banknoten-/MinzgréBe, Banknoten-/Minzqualitat und dem verwendeten Prozess abhangig. GLORY ist ein
eingetragenes Warenzeichen von GLORY LTD. in Japan, den Vereinigten Staaten von Amerika und der EU. Dieses Dokument enthélt andere eingetragene und nicht eingetragene Warenzeichen,
Logos und Dienstleistungsmarken, die sich im Besitz von Glory und sonstigen Dritten befi nden. Weder GLORY noch sonstige Dritte gewahren im Rahmen dieses Dokuments irgendwelche
Nutzungs- oder Besitzrechte. Alle in diesem Dokument enthaltenen Materialien sind urheberrechtlich geschitzt. © Glory Global Solutions (International) Limited 2020.
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