JOB OFFER IWA

STELLENANGEBOT OUTDOOR
CLASSICS

Job title + Stellenbezeichnun
9 Projektleiter (m/w/d) Vertrieb

Start date - Eintrittsdatum 2025-03-01

Job description - Stellenbeschreibung o . . .
Aufgaben: - Verantwortung fur die termingerechte Bearbeitung von Ausschreibungen

und Projekten fiir den zugewiesenen Landerbereich - Ubernahme der Funktion des
Bid Managers im Rahmen von Ausschreibungen - Ubernahme der Funktion des
vertrieblichen Projektleiters bei Gro3- oder anderen strategischen Kundenprojekten -
Internationaler Kundenkontakt im Rahmen von Ausschreibungen und als
Ansprechpartner bei Gro3projekten - Unterstitzung bei ausgewéhlten Messen und
Ausstellungen

Job area - Jobbereich W Purchasing W Production W Finance/Controlling
Einkauf Produktion Finanzen/Controlling

W Marketing/Communication il Research/Development W Other areas
Marketing/Kommunikation Forschung/Entwicklung Sonstige

Il Quality assurance Sales
Qualitatswesen Vertrieb

Type of employment - Beschaftigungsart p Full-time [ Part-time I Freelance
Vollzeit Teilzeit Freiberufler

Desired qualifications - Anforderung ] . ] ] ] ] o
- Mindestens eine kaufmannische oder technische Aushildung mit Weiterbildung zum

Betriebswirt oder Techniker / alternativ ein Studium im kaufmé&nnischen oder
technischen Bereich - Mindestens 3 Jahre Berufserfahrung im Vertrieb oder
Projektmanagement - Eigenstandige und sorgfaltige/grindliche Arbeitsweise - Ein
hohes Maf? an Kundenorientierung im internationalen Umfeld - Sehr gute
Englischkenntnisse (verhandlungssicher) - Schnelle Auffassungsgabe von
(internen/externen) Prozessen / Ablaufen - Sicherer Umgang mit den gangigen
Office-Programmen - Sicherer Umgang mit den erforderlichen SAP-Anwendungen
(SD Modul) - Ein hohes MaR an Teamféhigkeit, Durchsetzungsvermogen,
Verantwortungsbewusstsein, Flexibilitdt und Belastbarkeit - Bereitschaft zur Reisetati

Employer information -

Ty TR R S Seit mehr als 70 Jahren steht Heckler & Koch als mittelstandisches Unternehmen flir

Innovation, Verlasslichkeit und handwerkliche Perfektion mit festen Wurzeln am
Standort Deutschland. Wir sind als weltweit fiihrender Hersteller von
Handfeuerwaffen der verantwortungsvolle und zuverlassige Partner fir
Sicherheitskrafte, Polizei und Einsatzkrafte der NATO sowie flr die mit ihr
assoziierten Staaten.

Job location - Einsatzort Oberndorf am Neckar
Exhibitor « Aussteller Heckler & Koch GmbH
Hall/stand no. - Halle/Stand-Nr. Halle 3C / Standnummer 3C-218

Contact address - Kontaktadresse
Heckler & Koch GmbH Heckler u. Koch Str. 1 78727 Oberndorf a. N.

Contact person « Ansprechpartner

Tina Schwalber
Telephone/fax ¢ Telefon/Telefax
07423/79-2704
E-mail - E-Mail tina.schwalber@heckler-koch-de.com

Each company is responsible for the content of its job offer!
Jedes Unternehmen ist fir den Inhalt des Stellenangebotes selbst verantwortlich! NURNBERG / MESSE
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