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Each company is responsible for the content of its job offer!
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Desired qualifications • Anforderung

Job location • Einsatzort

Start date • Eintrittsdatum

Purchasing 
Einkauf

Marketing/Communication 
Marketing/Kommunikation

Quality assurance 
Qualitätswesen

Production  
Produktion

Research/Development 
Forschung/Entwicklung

Sales 
Vertrieb

Finance/Controlling 
Finanzen/Controlling

Other areas 
Sonstige

Job area • Jobbereich

Full-time 
Vollzeit

Part-time 
Teilzeit

Freelance 
Freiberufler

Type of employment • Beschäftigungsart

Jobangebot von • Job offered from


	Stellenbezeichnung: Senior Sales Manager B2G (m/w/d) Bereich Law Enforcement
	Aussteller: UMAREX GmbH & Co. KG
	Textfeld 11: (Fachabteilung) Tel. +49 2932 638 240 oder 120 / (Personalabteilung) Tel. +49 2932 
	Textfeld 12: personal@umarex.de
	Stellenbeschreibung: Als Senior Sales Manager B2G (m/w/d) sind Sie verantwortlich für den Aufbau und die Pflege von Beziehungen zu Entscheidern und Beschaffern im öffentlichen Sektor. Sie vertreten unser Unternehmen bei Messen und Vorführungen, um unsere Produkte und Lösungen gezielt zu präsentieren. Im Bereich Projekt- und Produktmanagement koordinieren Sie die Umsetzung von Projekten, sichern den Informationsfluss zwischen Stakeholdern und erstellen in Zusammenarbeit mit dem Vertrieb Pflichtenhefte für Sortiments- und Sonderartikel. Dabei definieren Sie Entwicklungsstufen zur Optimierung unseres Produktportfolios. Zudem beobachten Sie kontinuierlich Markt- und Wettbewerbsentwicklungen, identifizieren neue Chancen und leiten strategische Maßnahmen zur Weiterentwicklung unseres Angebo
	Einsatzort: Hauptstandort Arnsberg, PLZ 59757
	Eintrittsdatum: 2025-03-01
	Anforderung: Für die Position suchen wir eine engagierte und erfahrene Persönlichkeit mit einem abgeschlossenen betriebswirtschaftlichen Studium oder einer vergleichbaren kaufmännischen Ausbildung mit Weiterbildung. Sie verfügen über mehrere Jahre Erfahrung im B2G-Vertrieb und sind mit dem Umgang von Behörden sowie dem Ausschreibungsgeschäft bestens vertraut. Fundierte Kenntnisse im Produktmanagement und die Fähigkeit, Lösungen gezielt auf die Anforderungen des öffentlichen Sektors abzustimmen, runden Ihr Profil ab. Sie bringen ein hohes Maß an Einsatzbereitschaft mit, sind flexibel und bereit zu nationalen sowie internationalen Reisen – auch an Wochenenden.
	Unternehmensinformation: Die UMAREX-Firmengruppe ist Weltmarktführer für frei verkäufliche Waffen-Nachbauten und größter Druckluftwaffen-Importeur Europas. Die Produktpalette umfasst Verteidigungswaffen (über die Tochter Carl Walther GmbH), Freizeit- und Sportwaffen, Airsoft-Waffen, Stahlwaren und LED-Lampen. Gegründet 1972 und inhabergeführt, ist das Unternehmen mit Sitz in Arnsberg weltweit durch vier Niederlassungen (USA, Frankreich, Österreich) und ein Vertriebsnetz präsent.
	Ansprechpartner: Oliver Lux oder Björn Dräger (Fachabteilung) / Paulo Cunha Dias (Personalabteilung)
	Halle Stand: Halle 4A / Standnummer 4A-105 & 4A-106
	Textfeld 9: UMAREX GmbH & Co. KG Donnerfeld 2 59757 Arnsberg
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